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A tre mesi dall'obbligo ordini sommersi dai quesiti. E le ('ompagnw la fanno da padrone

Re professionale, la corsa
alla pohzza e ferma al palo

Pagine a cura

DI GABRIELE VENTURA
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asicurazione profes-
sionale nel caos. A tre
mesi dall’entrata in
wvigore dell'obbligo di

Ordine professionale
| Agrotecnici

1 Accordl slglatl

Due accordi con broker assmuratlvl

dotarsi di una polizza
rativa a copertura dei rischi
derivanti dall'esercizio della
propria attivita, i professio-
nisti navigano ancora a vista.
Da un lato la maggior parte
non sa se il tipo di attivita che
esercita rientra-o meno nelle
maglie della norma introdotta
dal dpr n. 137/2012. Dall’altro,
il rischio & di ritrovarsi in ba-
lia delle compagnie che, non
essendo vincolate alla stipula
del contratto, possono farla da
padrone e rifiutare il professio-
nista «rischioso». Sintomatica
della situazione & la valanga
di richieste di chiarimenti che
stanno arrivando-sulla scri-
vania dei consigli nazionali,
i quali hanno attivato il ser-
vizio faq per dare delle linee
guida agli iscritti: oltre 300 in
due mesi ne sono arrivate, per
esempio, al Centro studi del
Consiglio nazionale degli inge-
gneri. Anche i primi sondaggi
degli ordini sui professionisti
che si sono dotati di polizza
rendono l'idea: risultano assi-
curati mille periti industriali
su 15 mila che esercitano la
libera professione, mentre per
gli agrotecnici il Collegio na-
zionale ha stimato «in regolas
il 36-40% degli aventi I'obbli-
go. Insomma, in questa prima
fase di rodaggio la normativa
sta mostrando tutti i suoi limig
ti: & stato introdotto I'obbligo e
tutto il resto & lasciato al libe-
ro mercato. E questo il quadro
che emerge da una prima ri-
cognizione di ItaliaOggi Sette
sulla re professionale, entrata
in vigore il 13 agosto scorso.
Ma vediamo le problematiche
principali che stanno affron-
tando i liberi professionisti e
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le possibili soluzioni.

Le professioni tecniche.
Liincertezza maggiore riguar-
da le professioni tecniche, data
la natura dell’attivita e I'eleva-

" to numero di specializzazioni.

Per molti professionisti risul-
ta difficile trovare una polizza
che risponda puntualmente
alle proprie esigenze. Per altri
non & chiaro invece se l'attivita
comporti o meno l'obbligo di as-
gicurarsi. Da ultimo, per esem-
pio, il Centro studi del Cni ha
risposto ai numerosi quesiti
arrivati dai professionisti che
svolgono attivita di Ctu (con-
sulente tecnico dufficio). «<Sono
arrivate parecchie richieste di
chiarimento», afferma il diret-
tore del Centro studi, Massimi-
liano Pittau, «le problematiche
piu frequenti riguardano i di-
pendenti, che evidentemente
non sono soggetti all’'obbligo,
mentre se hanno un rapporto
di consulenza con partita Iva
allora possono avere l'esigenza
di avere una copertura. Detto
cid, la nostra categoria si sta

muovendo nei confronti delle
istituzioni perché il quadro
normativo & deficitario. Le cri-
ticita, dal nostro punto di vista,
devono essere sanate a livello
normativo, tramite decreto mi-
nisteriale che definisca alcuni
requisiti, come 1 massimali, le
franchigie e via dicendo». «Per-
ciow, continua Pittau, «stiamo
mantenendo, anche con le
altre professioni tecniche, di-
versi contatti istituzionali e il
dialogo aperto con gli operato-
ri di mercato, con l'obiettivo di
organizzare un tavolo comune
per rispondere a tutte le pro-
blematiche che stanno emer-
gendo». Numerose segnala-
zioni sono arrivate anche sul
tavolo del Consiglio nazionale
degli architetti, che ha messo a
disposizione degli iscritti delle
linee guida per poter definire
la propria polizza. «Dobbiamo
avviare dei tavoli di lavoro con
le compagnie di assicuraziones,
spiega Pasquale Felicetti, con-
sigliere delegato, «per risolvere
tutte le problematiche aperte

dall’entrata in vigore della
normativa. La prima questione
deriva dal fatto che le assicu-
razioni non sono obbligate ad
assumersi il rischio, e con un
solo sinistro il professionista
s8i ritrova scoperto e in una
situazione di inadeguatezza
normativa e deontologica».
«Per quanto ci riguardas, con-
tinua Felicetti, «<abbiamo sele-
zionato, attraverso un avviso
pubblico, sulla base di appo-
site linee guida, due proposte
di due compagnie. La nostra
intenzione & comunque di non
dare un’esclusiva, percio ab-
biamo riavviato il processo di
selezione con un nuovo avviso
che restera aperto fino all’anno
prossimo». Anche i periti indu-
striali avvieranno un servizio
faq. «Abbiamo effettuato un
sondaggio presso gli iscritti
all’albo per valutare le princi-
pali criticitd emerse in questi
mesi non facili di prima appli-
cazione della norma», spiega il
presidente del Cnpi, Giampie-
ro Giovannetti, «in particolare

i dubbi piu frequenti sollevati
sono stati quelli relativi all'ef-
fettivo obbligo per i professioni-
sti con partita iva che operano
all'interno dei grossi studi». Il
Collegio nazionale degli agro-
tecnici, invece, ha stimato, a

- ottobre scorso, «che siano gia

in possesso di polizza circa il
36-40% degli aventi l'obbligo,
percentuale destinata ad au-
mentare nei prossimi mesi
e al crescere delle attivita di
verifica e controllo», afferma il
presidente del Collegio nazio-
nale, Roberto Orlandi.

Le professioni economi-
co-contabili. Meno problema-
tiche stanno affrontando le pro-
fessioni economico-contabili. [
commercialisti, per esempio,
per la maggior parte erano gia
assicurati prima dell’entrata
in vigore dell’obbligo. «Resta
qualche perplessita applicati-
var, commenta Michaela Mar-
carini, consigliere dell'Ordine
dei dottori commercialisti ed
esperti contabili di Milano,
«percid abbiamo istituito un
indirizzo mail al quale i col-
leghi possono inviare tutti i
loro quesiti. La domanda pia
frequente riguarda il giovane
che lavora presso uno studio
professionale, che pud essere
soggetto a diverse forme di
collaborazione, dal contrat-
to di dipendente a quello con
fattura allo studio. In linea di
massima l'obbligo assicurativo
compete allo studio associato,
ma il suggerimento che diamo
& di controllare sempre che
la polizza dello studio copra
anche i collaboratori e che sia
specificata la rinuncia alla ri-
valsa nell'ipotesi che il cliente
chieda un risarcimento allo
studio». Detto questo, non
stiamo incontrando particolari
problematiche dato che la gran
parte dei professionisti era gia
assicurato prima dell’entrata
in vigore dell'obbligatorietas.

———0 Riproduzione da'nma—l

Dare continuita di copertura evi-
| tando zone d’ombra che possano
lasciare scoperti alcuni sinistri.
| guesto il nodo cruciale, per i
| professionisti che devono stipu-
lare una polizza, secondo Gianni
Turei, presidente di Marsh spa,
| broker assicurativo che ha stipu-
lato diverse convenzioni con gli
| ordini professionali.
Domanda. Come & cambiato il si-
stema dell’assicurazione profes-
sionale rispetto al passato?
Risposta. In realti non si cono
stati grandi cambiamenti: i pro-
fessionisti che avevano ben chia-
ra la percezione del rischio e la
loro esposizione finanziaria, in-
dipendentemente dalla legge, si
erano gia tutelati e i loro ordini
professionali si erano mossi di

conseguenza prima dell’entrata
in vigore dell’obbligatorieta. Me-
dici, notai e commercialisti sono
un esempio, dove il numero di
assicurati & vicino alla totalita
degli iscritti. Gli ordini che non
si sono mossi invece sono quelli
che non hanno avvertito da parte
dei loro associati I'esigenza di un
prodotto complessivo e hanno la-
sciato loro la liberti di scegliere
autonomamente.

D. Per quali categorie I'assicura-
zione era gia di fatto una sorta
di «obbligo» per poter svolgere
1'attivita e quali invece si sono
ritrovate pii «scopertes?

R. Vi sono categorie come i bro-
ker e gli agenti, oppure i notai,
per cui la copertura assicurativa
era gii necessaria per operare.

Altre invece, come gli odonto-
tecnici che operano come for-
nitori dei dentisti, che di solito
non pensano alla copertura in
quanto il paziente si rivolge di-
reitamente al dentista. L'errore
¢ dimenticare che il dentista ha
poi facolta di rivalsa. Infine vi
sono categorie, come i giorna-
listi, dove vi & molta differenza
tra chi opera come freelance e chi
invece & dipendente.

D. Quali accorgimenti deve pren-
dere il professionista per evita-
re di trovarsi in una situazione
sfavorevole nei confronti della
compagnia?

R. Due sono gli aspetti da tene-
re in considerazione a seguito
dell’entrata in vigore dell’obbli-
gatorieta: il primo & che, quando

manca la percezione del rischio,
la variabile presa in considera-
zione ¢ il prezzo, a scapito di tut-
ta una serie di fattori che invece
dovrebbero essere valutati nella
scelta della copertura assicura-
tiva quali le franchigie, 'inter-
ruzione di copertura, I'ampiezza
della copertura e i massimali.
Serve individuare soluzioni che
diano continuitd di copertura,
per scongiurare quelle zone di
ombra che possono lasciare taluni
sinistri scoperti. L'altro aspetto
¢ la crescita della litigiosita tra
professionisti e clienti: talvolta
il cliente & portato a confondere
il risultato con il diritto a «una
buona difesa» nel caso degli av-
vocati, «una buona cura» nel caso
dei medici ece.
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